


Команда
‘Сиамские Белки Workgroup’

*Производство 
пластмассовых 
игрушек для детей 
в г. п. Лельчицы



*Белорусская история 
успеха*  

1998
200 м2 

1 станок 
10 работников 

2012
50 000 м2

100  станков
1782 работника 

26 стран

*Основано на реальных событиях. Это кобринское СООО “ПОЛЕСЬЕ”  - производитель 

высококачественных пластмассовых игрушек из экологически чистых материалов с использованием 
передовых технологий.



*Анализ рынка игрушек 
на рынке Беларуси 

� динамичный рост 

� ёмкость рынка    на 20−25% в год

� 65% - доля импортных игрушек 



*Анализ внешнеторгового 
оборота страны

* Собственные разработки на основе данных статистического сборника «Внешняя торговля 
Республики Беларусь» 2011 г., подробнее в приложении А, Б



* Конкуренция в отрасли  

*Многофункциональная продукция с 
высокой стоимостью - европейский 
производители

*    недоверия к китайской продукции
 

* Производство пластиковых игрушек в СНГ

Перспективный для вложений сегмент – производство крупногабаритных 
игрушек и изделий из пластмассы 



*Рынки сбыта и целевая 
аудитория

Налаживание каналов сбыта через специализированные и 
универсальные магазины с детским отделом, Интернет-
магазины.

Целевые сегменты:

� домохозяйства с детьми от 3 до 12 лет со средним уровнем достатка

� детские развивающие и игровые центры, детские комплексы, крупные 
торговые центры с детской площадкой, детские сады



*Потенциальные направления 
экспорта продукции



*Процесс создания и сбыта 
подукта продукта

Изделия из Полипропилена 
безопасны для здоровья человека. 

Используется в пищевой 
промышленности.

 

 При использовании российского сырья в производстве 
пластмассовых игрушек доля брака составляет от 20 до 25%. 
Стоит использовать импортный полипропилен. Он дороже 
отечественного на 20%, однако минимизирует риск брака.

1 
термопластавтомат 
стоит около 40 000 $ 

США (х60)



*Структура предприятия

• Генеральный директор
• Отдел по коммерческой работе

• Отдел снабжения
• Склад 1 
• (заготовительный)

• Отдел сбыта
• Склад 2         
• (готовой продукции)

• Производственный отдел  
• Производственный цех

• Упаковочный цех

• Конструкторский отдел

•   Административно-хозяйственный отдел
• Бухгалтерия

•  Отдел по работе с персоналом

• Хозяйственная структура



*Производственный 
цех



*Сборочный 
цех



*Транспортно-
логистический участок.

*я



*Финансовые показатели* 

� 3 млн $ США инвестиционных вложений

� Период окупаемости 2-3 года

� Рентабельность 30-35 %

 * показатели предоставлены согласно проведенной экспертной оценки



*Финансовые риски

1. Низкая рентабельность проекта в связи с 
неправильным выбором производимой 
продукции

2. Высокие издержки на транспортировку 
оборудования



Возможности

Сотрудничество с европейскими брендами

Обучение собственных кадров

Экспортных поставок 
– в Россию, Украину, Казахстан,  страны СНГ
– в европейские страны

Завоевание своей ниши

Относительно высокая мобильность 
оборудования

Быстрая обучаемость работников

Производство других товаров 

Использование эффекта масштаба

Угрозы

Конструирования продукции

Нехватка конструкторов и дизайнеров

Конкуренция

Обновления и совершенствования



*РАДОСТЬ!



Переработка отходов. 
Производство 
топливных брикетов, 
из вторичного сырья

“Сиамские Белки Workgroup”



Отходы - в доходы!



Отходы – в доходы!

Украина

П
ол

ьш
а



Отходы – в доходы!



Говорю кому мы можем продавать (карта экспорта), и по 
какой цене (плюсую к ст-ти пр-ва и закупки логист.

расходы) соотв-но называю рентабельность. описываю 
возможности и угрозы, решение угроз долгоср..



*Производство обоев 
из вспененного 
винила

“Сиамские Белки Workgroup”“Сиамские Белки Workgroup”



качество

цена

Белорус
ские 
обои

Свободная ниша

Импорт



*Ситуация на рынке

-Украина: рост спроса на 16%

-Россия: рост спроса на 11,4%

-Беларусь: рост спроса на 12,3%.





*Потребители

*Целевым сегментом являются потребители 
со средним уровнем достатка, уделяющие 
внимание как и внешнему виду, так и цене 
обоев, что создаёт отдельную нишу в таком 
сегменте продажи строительных материалов 
как обои 



*Каналы 
распределения



*География экспорта обоев



*Процесс производства



*Финансовые показатели и 
финансовые риски

1

10

1

815 620 USD

110 000 USD

14 713 USD



Приобретённое 
имущество

стоимость, 
доллар США

количес
тво

Сумма, 
доллар 

США

Линия по производству 
виниловых обоев(см. 
приложение А) 815 620 1 815 620
Автоматический 
упаковщик с нагревом 
GB-350(см. приложение 
Б) 14 713 1 14 713
Тягачи для 
грузоперевозок 110 000 10 1 100 000

дополнительное 
оборудование 35 000 - 35 000
Итого:     1 965 333

•Объём необходимых 
инвестиций: 1 965 333 USD



*Прогноз продаж- планируется 
реализовывать всю произведенную 
продукцию, а именно 777600 
рулонов в год. 

*Окупаемость проекта-два года  
семь месяцев;

*Рентабельность проекта- 30-35 %

*Создание 68-70 рабочих мест



ИТОГО:

1. Производство пластмассовых 
игрушек для детей

2. Производство 
топливных брикетов, 
из вторичного сырья

3. Производство обоев



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!

Василий Степанов

+375295625613

Наталья Юшкевич

+375293247992

Вероника Менчицкая

+375293475443

Тимур Насиловский

+375293086174“Сиамские Белки Workgroup”


