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Les plaquettes commerciales sont des présentations structurées avec du texte et des graphiques agencés étroitement. Elles sont destinées 
à l'impression plutôt qu'à la projection. 

Les caractéristiques types d'une plaquette commerciale sont notamment les suivantes :

• Tailles de texte plus petites et mises en page de contenu plus denses pour permettre de communiquer de nombreuses 
informations

• Éléments graphiques simples pour une impression rapide et précise

• Degré de cohérence élevé entre les diapositives et entre les sections des diapositives

Pour commencer à créer des diapositives à l'aide de ce modèle, cliquez sur l'onglet Accueil, puis sur Nouvelle diapositive.

Personnalisation du logo

Pour personnaliser ce modèle pour votre activité, vous pouvez 
remplacer le logo générique par votre propre logo.

Pour appliquer cette opération à toutes vos diapositives, accédez 
au mode Masque des diapositives.

• Dans le menu Affichage, pointez sur Masques, puis cliquez 
sur Masque des diapositives.

À cet emplacement, vous pouvez ajouter votre propre logo. Vous 
pouvez également personnaliser ou ajouter d'autres mises en page 
pour créer d'autres types de diapositives avec ce modèle.

Personnalisation à l’aide de couleurs

Pour personnaliser vos diapositives avec les couleurs de votre 
entreprise tout en conservant la mise en page simple du modèle, 
modifiez le jeu de couleurs ou créez-en un :

•  Sous l'onglet Thèmes, sous Options du thème, cliquez sur 
Couleurs, puis sélectionnez un jeu de couleurs.Mon logo



EXEMPLES DE DIAPOSITIVE
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Rapport annuel de l'exercice 2005

Trimestre terminé Trim. 1 Trim. 2 Trim. 3 Trim. 4 Total

Année fiscale 2003

Revenu 7 746 € 8 541 € 7 835 € 8 065 € 32 187 € 

Bénéfice brut 6 402 6 404 6 561 6 761 26 128

Revenu net 2 041 1 865 2 142 1 483 7 531

Gains de base par action 0,19 0,17 0,2 0,14 0,7

Gains répartis par action 0,19 0,17 0,2 0,14 0,69

Exercice 2004

Revenu 8 215 € 10 153 € 9 175 € 9 292 € 36 835 € 

Bénéfice net 6 735 7 809 7 764 7 811 30 119

Revenu net 2 614 1 549 1 315 2 690 8 168

Gains de base par action 0,24 0,14 0,12 0,25 0,76

Gains répartis par action 0,24 0,14 0,12 0,25 0,75

Exercice 2005

Revenu 9 189 € 10 818 € 9 620 € 10 161 € 39 788 € 

Bénéfice net 7 720 8 896 8 221 8 751 33 588

Revenu net 2 528 3 463 2 563 3 700 12 254

Gains de base par action 0,23 0,32 0,24 0,34 1,13

Gains répartis par action 0,23 0,32 0,23 0,34 1,12

(1) Inclut des frais pour un total de 750 millions € (prétaxation) liés au compte Fabrikam et 
des frais de 1,15 milliard € liés aux insuffisances des investissements. 

(2) Inclut des frais de compensation des actions pour un total de 2,2 milliards € pour le 
programme de transfert des stock options des employés. 

(3) Inclut des frais pour un total de 756 millions € (prétaxation) liés aux filiales de Contoso et 
autres domaines.

Risque du marché

Exercice 2004 



A
N

A
LYSE D

E LA SYN
TH

ÈSE D
U M

A
R

C
H

É
Répartition du marché1st Chiffres des ventes annuelles

La productivité du 3ème trimestre a été plus importante que 
prévue, ce qui nous a permis de réaliser une année 
particulièrement fructueuse. La répartition des ventes sur 
l'ensemble des zones géographiques semble relativement stable.  

Notre nouvelle ligne de produits, mise en vente cette année, vient 
d'entrer dans sa phase d'adoption. Nous prévoyons une 
contribution importante de ces produits dans le chiffre d'affaires, 
sur les deux années à venir. 

Synthèse financière
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Part de marché par division

Division produit 2002 2003 2004 2005

Électronique 10,3 % 12,1 % 13,2 % 17,0 %

Biens de 
consommation

1,3 % 2,3 % 2,2 % 2,7 %

Services 12,0 % 11,0 % 8,9 % 9,2 %

Ventes gadgets 78,0 % 82,3 % 82,5 % 84,0 %

Installations 5,3 % 7,9 % 12,2 % 15,1 %

(1) Pourcentages basés sur une comparaison nationale des concurrents dans les secteurs 
directement liés.

(2) Pourcentages basés sur la position à la fin de chaque exercice.
(3) Valeurs fournies par une agence tierce.

Structure organisationnelle

Modèle de processus métier

Synthèse

L'année qui vient de s'écouler a été une année charnière pour 
notre entreprise en termes de croissance, mais également en 
termes de développement de notre infrastructure et de nos 
processus métiers. Nous allons continuer à nous concentrer sur 
nos systèmes internes au cours de l'année à venir.  

Le secteur Électronique est un secteur de croissance dans lequel 
Contoso a enregistré une augmentation de 6,7 % en parts de 
marché au cours des trois dernières années. Le secteur à suivre 
étroitement est le secteur Services , pour lequel les parts de 
marché ont légèrement diminué.

Exploitation

Prise en 
charge

Optimisation

Modification
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