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Характеристика организационно-экономической деятельности ИП 
Курочкин Н.В.

Динамика основных показателей хозяйственной деятельности 
магазина «Промтовары» ИП Курочкина Н.В.  за 2013-2015 гг.

Динамика доходов и расходов ИП Курочкин Н.
В. за 2013-2015 гг., тыс. руб.

Организационно-управленческая структура 
ИП Курочкин Н.В.



Структура товарооборота ИП Курочкин Н.В.  за 2013-2015 г., в %

Динамика удельного веса 
товарных групп ИП Курочкин Н.
В. в структуре товарооборота за 

2013-2015 г., в %



SWOT – анализ магазина ИП Курочкин Н.В.

Перекрестная матрица SWOT-анализа ИП 
Курочкин Н.В.



АВС-XYZ-анализ товарных групп, реализуемых в магазине ИП 
Курочкин Н.В.

Обобщение информации по АВС-анализу товарных 
групп

XYZ-анализ товарных групп магазина 
«Промтовары»  



Динамика расходов ИП Курочкин Н.В. на рекламную деятельность 
за 2013-2015 гг.

Динамика расходов ИП Курочкин 
Н.В. на основные направления 

рекламной деятельности за 
2013-2015 гг., тыс. руб.



Динамика выручки ИП Курочкин Н.В.,  полученной организацией в 
результате проведения рекламных мероприятий, за 2013-2015 гг.



Доля выручки от проведения рекламных мероприятий в общей 
величине выручки ИП Курочкин Н.В. за 2013-2015 гг., в %

Динамика удельного веса выручки 
от маркетинговых расходов на 
реализацию товаров в общем 

объеме выручки ИП Курочкин Н.В. 
за 2013-2015 гг., в %



Расчет эффективности маркетинговой деятельности ИП 
Курочкин Н.В. за 2013-2015 гг.



Основные проблемы,  выявленные  в результате анализа системы 
реализации товара в условиях маркетинга в ИП Курочкин Н.В.,  

возможные пути их решения



Мероприятия по совершенствованию системы реализации товара в 
условиях маркетинга в  ИП Курочкин Н.В. 



Динамика и доля выручки ИП Курочкин Н.В.,  полученной 
организацией в результате осуществления маркетинговых расходов до 

и после разработки мероприятий
Динамика выручки от маркетинговых 

расходов на реализацию товаров ИП Курочкин 
Н.В. до и после разработки мероприятий

Структура выручки организации ИП 
Курочкин Н.В. до и после разработки 

мероприятий, в %



Расчет эффективности маркетинговой деятельности ИП Курочкин Н.
В., конкурентный лист для ИП Курочкин Н.В. по сравнению с его 

основными конкурентами в Тульской области  до и после разработки 
мероприятий

Расчет эффективности маркетинговой 
деятельности ИП Курочкин Н.В. до и 

после разработки мероприятий

Конкурентный лист для ИП Курочкин Н.В. по сравнению 
с его основными конкурентами в Тульской области до и 

после разработки мероприятий

Динамика коэффициента соотношения выручки и 
расходов ИП Курочкин Н.В. до и после 

разработки мероприятий
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