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Жоба мақсаты 
Негізгі жоба мақсаты :
Жылжамайтын мүлікке инвестиция құю арқылы 
жылжымайтын мүлікті уақыт өте өз қорымызда 
қалдыру жəне сол арқылы қосымша табыс көру



Ақшаны инвестициялаудың ең тиімді жəне сенімді 
əдістерінің бірі жылжымайтын мүлікке қаржы құю.

Мұның себебі - жылжымайтын мүлікке деген жоғары 
тəуекелділік жəне жоғары өтімділік, сондай-ақ тұрғын үй 
жəне коммерциялық үй-жайға сұраныс жоғары.

Табысты инвестициялау үшін ірі қалаларда 
инвестициялық нысандарды таңдау ұсынылады, өйткені 
оларда шаршы метр əрдайым қымбаттайды.

Егер коммерциялық жылжымайтын мүлікке қаржы 
қаражаты жеткіліксіз болса, онда пəтерлер мен үйлер 
тамаша таңдау болады. 



АРТЫҚШЫЛЫҚТАРЫ
ТҰРАҚТЫ ТАБЫС КӨЗІ 100 мың АҚШ долларына сатып алған үйіңізді 
айына 150 мың теңгеге жалға беріп қойсаңыз, сабылып жұмыс істеп те қажеті 
жоқ. «Жұмысымнан айрылып қалмас па екенмін» деген қорқыныш та 
мазаламайды. Ай сайын жайдан-жай түсіп тұрған ақшаны тиіспестен жинасаңыз, 
тағы бір жылжымайтын мүлікті болуға мүмкіндік бар. 

Баспана құнын жоймайды  Қазақстанда соңғы он жылдықта баспана 
қымбаттамаса, арзандаған емес. Құны мен өзектілігі артып жатыр, артып жатыр. 
Қазір үйі бар адам ауқатты жандардың қатарына ене бастаған секілді, меніңше. 
Əсіресе, Алматы мен Астанада.  

Алып-сату арқылы табысты ұлғайту  Ертерек арзанға алынған үйді өз бағасынан 
қымбатқа сатуға да болады. Өйткені, баспана бағасы күннен-күнге артуда. Тіпті 
бір үйді алып, сəл-пəл жөндеуден өткізіп, бағасын өсіріп өткізуге де мүмкіндік бар. 
Көзін тапса, бұл процесс те жемісті. 

Балаға мұра  Көзді ашып-жұмғанша балаңыз ержетіп, қызыңыз бойжетіп қалады. 
Бірнеше жыл бойы жалға беріп, əбден нанын жеп аласыз да, соңында пəтерді өз 
алдына отау құрған ұл-қызыңызға сыйлап жібересіз. Керемет емес пе, сіз де мəз, 
балаңыз да мəз. 



КЕМШІЛІКТЕРІ

Бастапқы шығындар Жылжымайтын мүліктен түсер пайдаға 
күмп етпестен бұрын қомақты қаржыны шығару керексіз. Дайын үйді Астанадан 

аз дегенде 50-60 мың АҚШ долларына аласыз. Онда да жағдайы мəз емесін, 
шаршы метрі азын. 

Жалға алушыны іздеу Қазір пəтерді жалға алушы да көп, 
беруші де көп. Оған қоса, риэлтор да көп. «Күріштің арқасында кұрмек су 

іштінің» кері келіп, ортадағы алып-сатарлардың дəурені жүріп тұр. Қызметіне 
сұрар құны да аз емес, жалға берілетін пəтер құнының 10-20 пайызы. Пəтеріңізді 

жалға алушылар жылдап тұрса жақсы, ай сайын бірі кетіп, бірі келіп жатса, 
риэлторларға «жем боласыз».

Шұғыл түрде қаржы алу мүмкін емес  Салым 
объектіңізден шұғыл қажет болған қаржыны суырып алу мүмкін емес. Төтеннен 

ақша қажет бола қалса, пəтеріңізге сенім арта алмайсыз. Өйткені, сіз қойған 
бағаға келісетін сатып алушыны сарыла күту керексіз. Ол бірнеше айға, тіпті 

жылға созылуы мүмкін. Жылжымайтын мүлікті жедел сату үшін құнының 
нарықтағы бағадан бірнеше пайызға төмендейтініне келісуге тура келеді.



Баға нарығына анализ 
Жылжымайтын мүліктің жыл сайынғы өсу 

бағасы



Баға нарығына анализ
Астана қаласы бойынша пəтерлер құны 



Баға нарығына анализ 
Сатып алу мен сату  пайызы 



Составной цех

Бизнес жопары 
Кварцевый песок

Расходный бункер

Просев

Сушка Стеклобой

Расходный бункер

Мойка

Загрузка шихты и стеклобоя в стекловаренную печь

Смеситель шихты

Транспортировка шихты

Доломит

Весовой дозатор

Расходный бункер

Просев

Помол

Сушка

Полевой шпат

Весовой дозатор

Расходный бункер

Просев

Сода

Весовой дозатор

Расходный бункер

Просев

Сульфат

Весовой дозатор

Расходный бункер

Просев

Астана қаласынан  30 кв м
 болатын бір комнаталы үй  табу   

10 000 000 ге 12%несие алу  

Отжиг стеклоизделийВозвратный стеклобой Күніне не айына жалдап тұруға адам алу 

Сол арқылы несиені жабу 



Алынға
н ақша 
көлемі 

1 
жыл

2 
жыл 

3 
жыл

4 
жыл

5 
жыл 

6 
жыл 

7 
жыл 

8 
жыл 

11 200 
000 тг

9 880 
000

8 560 
000

7 240 
000

5 920 
000

4 480 
000

3 040 
000

1 600 
000

160 
000

Алынған қарызды қайтару жоспары 


